
中国最大的3D打印机制造商Elegoo决定发起为期两个
月的预购活动。Adcore分析了其市场潜力，研究了相
关受众，并开展了一场目标明确的宣传活动，很快取得
了显著成效。

多亏了Adcore团队的战略、我们的广告技术和谷歌的
先进工具，我们现在得以展示Elegoo的成果。

+127%
收入

由于成功执行、使用高转化率的登录

页、接触到正确的受众，以及基于数

据分析不断优化竞价，实现了收入的

增长。

+108%
购买

在 "Final Sales "活动中接触到相

关受众并唤起购买冲动，使购买率

提高了百分之百以上。同时，

ROAS也增加了近13%!

地域拓展
这个方案含有一个基于地理的

动态URL，改善了用户体验，

使我们能够将目标受众扩大到
7个新的国家。

智能地使用谷歌的受众和Adcore的自动化工具，进行了一场成功的预购活动，在短短两个月内增加了Elegoo的收入，并将其
产品的需求扩大到了新的地理位置。

以Mars3为重点的预购活动使Elegoo的
收入增加了127%

+49%

点击量

目标明确的受众和增加的预

算使我们能够扩大产品的曝
光率，同时为预购登陆页面

带来更多的流量和点击率。

“我们与Adcore合作仅三个月，已经取得了显著的成果
。他们确实是广告专家，为实现我们的目标而努力工作
，尤其是在全球拓展业务方面。我毫不犹豫地向任何寻
求将其业绩提升到新高度的人推荐Adcore的精英服务
。”

Kevin Wong, 营销总监, Elegoo

解决方案



关于Elegoo

成立时间:2015
员工人数: 201-500
总部:中国
产业: 电商,电子产品,  消费品
网站: https://www.elegoo.com/

Elegoo是一家3D打印机制造商。
Elegoo的愿景声明是："在编程和3D打印
技术的帮助下，我们几乎可以创造任何东
西--Elegoo为极客们提供了通往新世界的
钥匙。"

1.

2.

3.

Elegoo有20%的预订单关键词重叠，常规活动需要正确的修改和
调整。

该活动有三个不同的价格阶段（早鸟、预购、普通）。每个阶段都
必须进行相应的沟通和定位。

个人家用3D打印机是一种创新产品，最初是为工业用途而制造的
；因此，Elegoo的受众是特定的，相当有限。

1.

2.

3.

4.

我们分析了大多数相关受众的位置，明确寻找3D打印机（在博客、网
站、科技新闻等）。
我们的研究显示，相关受众主要是游戏玩家、精通计算机的使用者，
以及对用3D打印他们喜欢的角色感兴趣的科学电影迷。

我们的主要策略是根据三种不同的定价类型将营销活动分开，以使每个定
价阶段的结果最大化。

Feeditor用于根据活动的定价类型识别价格变化，并自动更新广告的显
示价格。

1.

2.

3.

4.

我们给预购活动设定了一个更积极的目标。 同时，让常青活动更加严格。

基于这项研究，我们创建了受众群体，让谷歌的算法在最佳学习期内对其
进行研究。
为了获得最佳结果，我们对产品名称进行了几次A/B测试。为此，我们使用
Feeditor和Views查找并替表现最佳的关键词。

为了最大限度地扩大关键词的覆盖面，实现最高的点击率，我们使用自动化
工具对预购商品的标题进行了A/B测试期。

主要措施

智能地使用谷歌的受众和Adcore的自动化工具，进行了一场成功的预购活动，在短短两个月内
增加了Elegoo的收入，并将其产品的需求扩大到了新的地理位置。

以激光为重点的预购活动使Elegoo的收入增加了
127%

使用技术

Adcore客户案例

挑战

解决方案
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动态登陆页面

Elegoo使用动态URL展示了他们的产品
，这使客户经理能够针对更多国家发布不
同的广告，并接触到新的相关受众。

谷歌展示

通过此以销售为导向的广告，我们展示
了Elegoo的产品，并使用Feeditor和
Views自动更新产品的价格类型。

Elegoo是一家3D打印机制造商。 Elegoo
的愿景声明是："在编程和3D打印技术的帮
助下，我们几乎可以创造任何东西--
Elegoo为极客们提供了通往新世界的钥匙
。"
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Adcore客户案例
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